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PROGRAMA EJECUTIVO EN

DIRECCION DE ENTIDADES

ASEGURADORAS Y ASESOR
FINANCIERO.

Programa Ejecutivo en Direccion de Entidades Aseguradoras
de 60 horas, con clases on line sincronicas; casos practicos,
podcast, chat en streaming y trabajo final de curso.

Aprende las nuevas técnicas y las tendencias del mercado
con personal docente integrado por profesionalesy
especialistas en activo.

Auspiciante académico

AACS enesis*

Instituto de Estudios del Seguro

S



EL PROGRAMA

MODULO I: TEORIA DEL SEGURO. MODULO IV: INNOVACION/TRANSFORMACION
DIGITAL.
01‘ e 1.1:Teoria del Seguro, Bases Técnicas. 04.
e 1.2:Seguro de Vida. e 4, 1:T. Digital, Contexto y Tendencias.
e 1.3:Seguro de No Vida. e 4.2: Desarrollo de Procesos de
e 1.4: Reaseguroy Coaseguro. Transformacion Digital.
e 1.5: Gestion de Riesgos. e 4, 3: Nuevos Modelos de Negocio: Insurtech.

4. 4: Innovacion.
4.5: Modelos de Gestion Integral de la
Innovacion.

MODULO Il: MARKETING Y COMERCIALIZACION.

El Mercado de Seguros. os.

2. 1:

2. 2: Direccion y Gestion Comercial.
2. 3: Marketing Estratégico.
2. 4:
2.

MODULO V: GESTION DEL TALENTO.
020 5. 1: Seleccion y Formacion.
5. 2: Politicas de Retencién del Talento.
Marketing Digital. 5. 3: Metodologias Agiles.
5: Nuevos Modelos/MarketPlace. Seguros 5. 4: CQaCh!Qg & Ment.orlng.
Embebidos. 5. 5: Direcciéon de Equipos de Alto

Rendimiento.

MODULDO lil: DIRECCION ESTRATEGICA. MODULO VI: HABILIDADES DIRECTIVAS.
03 e 3.1:D. Estratégica, Concepto y Contexto. 06 e 6. 1: Direccion Financiera.
® e 3. 2: Analisis, Diagnéstico y Planificacion Estratégica. = e 6.2: Negociacion.
e 3. 3: Ecosistemas de Futuro. e 6.3: Direccion de Equipos.
e 3. 4: Prospectiva. e 6.4: Del Producto al Servicio.
e 3.5 Instrumentos. e 6.5: Como Piensa el Cliente.
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en directo asincronos

e Cada Mddulo seguido y evaluado, va acompanado del Titulo de 1 Martes y Jueves

. . o . . Médulo |
Técnico Especialista en esa modalidad realizada.

't Streaming, Podcast
Teoria del Seguro 9 '

Chat, Casos, Foros...

. . . 5 » . 5 2 Martes y Jueves
e Sise finalizan y evaluan dos médulos se obtiene el Titulo de
Especialista Universitario.
3 . Martes y Jueves
sl oI Streaming, Podcast
e Sise finalizan y evaluan cuatro modulos se obtiene el Titulo de Marketing y = ’
. . . . . e . . Chat, Casos, Foros...

e Sise finalizan y evalUan los seis médulos que completan el

. . 3 3 . z Mart J
Programa Master se obtiene el Titulo de Experto Universitario. 2 Médulo IlI Y S ,
Direccidn estratégica Streaming, Podcast,
Chat, Casos, Foros...
C 6 6 Martes y Jueves
7 Médulo. !V Martes y Jueves
Innovacién/
. Transformacién Streaming, Podcast,
EUC[I;g?J:TIan digital Chat, Casos, Foros...
8 Martes y Jueves
9 Médulo V Martes y Jueves .
Gestién del talento Streaming, Podcast,
Chat, Casos, Foros...
E— .
e Total horas lectivas: 60 10 Martes y Jueves
e 36 sincronicas
LA e 24 asincronicas
. . o o Mdédulo VI Martes y Jueves
« Trabajo Final Programa, Individual o en n HabiTie e .
Equo con acompaﬁamlento, Mentorlng. . . Streaming, Podcast,
directivas Chat, Casos, Foros...

12 Martes y Jueves




CONTACTO
9 Correo

formacion@genesisconsulting.es

Site

genesisconsulting.es
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